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 )تكملة( البيوع. على المعتمدة التمويل ثانيا: صيغ

 
II. التمويل عن طريق البيع بالتقسيط: 

يطلق عليه البيع إلى أجل معلوم، وهي صيغة تمويل غير نقدي تقتض ي دفع ثمن السلعة المباعة على أقساط في و       

 المستقبل.

ة وتنتقل فيه حق ملكية السلع و عقد يقض ي بسداد ثمن البيع على عدد محدود من الدفعات في تواريخ معنية،هو 

لى السلعة ع لا تصبح للبائع )البنك( أية حقوق ومن هنا  الأول، المباعة إلى العميل ابتداء من توقيع العقد ودفع القسط

   إلا أنه من حقه مطالبة المشتري بسداد أي قسط تخلف عن دفعه. المباعة،

الأداء  وأجل الاتفاقحسب عقد  معلوم،وتبيعها للعميل لأجل  إلى شراء التجهيزات والموادتعمد البنوك الإسلامية و  

بع سنوات، إلا بالنسبة للبيع بالتقسيط الذي يمارسه البنك الإسلامي للتنمية، حيث نجد أن بصفة عامة أر  لا يتعدى

الشراء لمشروعات البنية  عشرة سنة في حالات التسهيلات في الأداء تصل إلى عشر سنوات ويمكن تمديدها إلى اثنتي

 .التحتية

 :بالتقسيط شروط صحة البيع .1

 1 : تقسيط، ولكن بمراعاة مجموعة من الضوابط و الشروط، نوجـزها في الآتيلقد أجاز جمهور العلماء البيع بال

ساط بالأق حاضرا وثمنهتجوز الزيادة في الثمن المؤجل عن الثمن الحالي كما يجوز ذكر ثمن المبيع نقدا  .أ

 ؛بالأقساط والثمن المؤجلليتسنى للمشتري معرفة الفرق بين الثمن الحالي  معلومة،لمدد 

ق بالمشتري المدين في دفع الأقساط عن الموعد فلا يجوز إلزامه بأي زيادة على الدين بشرط سا إذا تأخر .ب

 ؛أو بدون شرط لأن ذلك ربا محرم

أن يماطل في أداء ما حل من الأقساط ومع ذلك لا يجوز شرعا  السداد(على  )القادريحرم على المدين المليء  .ج

 ؛لتعويض في حالة التأخر عن الأداءاشتراط ا

 دهامواعي الأقساط( قبلبعض الدفعات من  )تعجيليجوز شرعا أن يشترط البائع بالأجل حلول الأقساط  .د

 ؛ن قد رض ي بهذا الشرط عند التعاقدعند تأخر المدين عن أداء بعضها ما دام المدي

                                                           
 . (32)، فتوى رقم 1997 -بلد نشر بدون  -ركة صخر و مؤسسة دالة البركة( ،  ش cdالفتاوى الاقتصادية، الإصدار الثاني،  في شكل قرص مضغوط ) 1

في البنــوك الإســـــلامية والاستثــــمارتمويـل الصيــغ   
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هن المبيع ولكن يجوز للبائع أن يشترط على المشتري ر  لا حق للبائع في الاحتفاظ بملكية المبيع بعد البيع .ه

 ؛لمؤجلةاعنده لضمان حقه في استيفاء الأقساط 

 لا  أن .و
ً
 يكون الثمن في بيع التقسيط دينا

ً
، والأجل لا يصح  ، لأن الثمن في بيع التقسيط لا يكون إلاعينا

ً
مؤجلا

 ؛الأعيان دخوله إلا على الديون التي تقبل الثبوت في الذمة، دون 

، فلا بد من بيان .ز
ً
أداء كل قسط، ومدة التقسيط كاملة، يحدد  عدد الأقساط، ووقت أن يكون الأجل معلوما

، تجنبا لأي نزاع بين
ً
 منضبطا

ً
 ؛الطرفين هذا تحديدا

المعجلة، التي سوف يترتب على قبوله لها حط من الثمن؛ لأن في ذلك  لا يجوز إلزام البائع بقبول الأقساط .ح

 لحة، والأجل حق لهما فلا يستبد أحدهمالم يقصد من البيع بالتقسيط إلا هذه المص إضرارا به، فهو

 ؛بإسقاطه

بيع سيارة إلى  يجوز أن يتم العقد في بيع التقسيط على عدة آجال لكل أجل ثمنه، كأن يتم التعاقد على لا .ط

، وإلى ثلاث سنوات بمائة وثلاثين، بل لا بد أن يكون الثمن والأجل وعشرينسنة بمائة ألف، وإلى سنتين بمائة 

 من أ
ً
 ول العقد.واحدا

 :اختلاف البيع بالتقسيط عن الربا .2

  2إن البيع بالتقسيط يختلف عن الربا في عدة نقاط أساسية أهمها : 

نقدا، هو أنه )الفرق( العائد الناتج من عملية  والبيع الحاضرإن تبرير فرق السعر بين البيع الآجل المعلوم  .أ

 ؛رمبيع المال الذي هو الربا المح بيع السلعة، وليس من

إن إضافة هامش على سعر البيع بالأجل هو لتغطية التكاليف الناتجة عن خدمة المبيعات الآجلة للعميل،  .ب

 ذلك؛العميل...وما شابه  وتكاليف تحصيلمثل تكاليف إمساك حساب العميل 

ل و غلاالاست الخديعة، الغش،بمعنى أن تكون خالية من  مبرورَة،إن الشرط الأساس ي في البيوع أن تكون  .ج

أنه سئل عن أطيب الكسب ،  صلى الله عليه وسلموغيرها مما حرم الله ، و في حديث عن الرسول  الظلم ،

 ﴿ عمل الرجل بيده و كل عمل مبرور  ﴾  .صلى الله عليه وسلم  فقال 
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